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3 Leder: Hvem skal investere i virksomheden, nar banken siger nej?

Skal selskabet bgrsnoteres?

Virksomheders lanebehov kan veere en attraktiv mulighed for
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Klientprofil: Stenocare - en dansk komet inden for medicinsk
cannabis
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Hold dig ajour med nyhedsbreve, aktuelle artikler og spaendende arrangementer.
Besog www.les.dk eller skriv til info@les.dk - sd er dui gang.

Har du forslag til, hvordan vi kan gere Ind8§igt bedre eller gode idéer til omrader af
juraen, du gerne vil have belyst i en artikel, sd send os endelig en mail: indsigt@les.dk

Lund Elmer Sandager Advokatpartnerselskab
Kalvebod brygge 39-41, DK 1560 Kgbenhavn V

Indholdet i dette blad er ikke udtryk for radgivning, da dette altid kreever kendskab til de konkrete forhold i en sag.
Artiklerne kan saledes ikke traede i stedet for radgivning, hvorfor leeserne anbefales at tage kontakt til Lund Elmer

Sandager, dersom der matte veere behov herfor.
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Hvem skal investere
i virksomheden, nar
anken siger nej?

Covid-19 preegede det meste af 2021. Sd 12022 glaedede vi os til
et dr uden pandemi og uden de restriktioner, der ramte en del
af vores klienter hardt - seerligt inden for turisme og oplevelses-
industrien.

Men gleeden varede desverre kort. Allerede i Q1 dr 2022 matte
vi erkende, at vi gik fra ét vanvittigt scenarium til et andet:
Ruslands invasion af Ukraine.

Idager krigen i Ukraine desvzrre stadig en del af vores hverdag
- og mange virksomheder er under et stigende pres. Mange har
mistet en stor del af deres indtjening pa grund af restriktioner
og sanktioner, og nogle er allerede bukket under som fplge af
likviditetsmangel. Dertil kommer, at stort set alle sektorer er
ramt af de pgede priser pa transport, byggematerialer og energi.

Spergsmalet er nu, hvordan virksomhederne skal finansiere
hullet efter den mistede indtjening? Hvordan skal de fa penge til
veekst? Og hvordan skal de nye start-ups realisere deres projek-
ter? Bankerne er szrligt efter finanskrisen underlagt nogle
restriktioner i forhold til udlan, der gor det sveert - eller umuligt -
for mange virksomheder at lane penge. Udover at det er benhérdt
for virksomhederne, betyder det ogsa, at mange gode virksom-
heder og projekter gar eller risikerer at ga tabt.

Linea R. Conforti
Bestyrelsesformand, advokat (L)
Lund Elmer Sandager

Heldigvis ser vi flere og flere fonde, selskaber og privatpersoner,
der er villige til at stille kapital til radighed for virksomhederne.
Det kan veere i form af alternative investeringer som f.eks. lan til
unoterede selskaber, finansiering af byggeprojekter og lignende,
ligesom nyere finansieringsformer som crowdfunding er en
mulighed, som flere og flere far gjnene op for.

Nogle synes, alternativerne til bankerne er dyre og besveerlige.
Og det kan de ogsa vaere. Men hvis bankerne ikke vil patage sig
risikoen, kan virksomhederne sta helt uden finansiering. Setidet
perspektiv skal vi veere taknemmelige for, at der stadig er mange
fonde, selskaber og privatpersoner, der tgr investere - ogsa i
virksomheder med en hgjere risiko.

Nar det gar godt, far investorerne et godt afkast. Heldigvis. For
det betyder, at der hele tiden er nye investorer, der er klar til at
byde ind med kapital til de selskaber, der har behov for det.

I dette nummer af Ind§igt ser vi blandt andet neermere pa nogle
af de alternative investeringsmuligheder, virksomhederne har i
dag. Vihaber, at det kan inspirere og bidrage med nye perspek-
tiver - uanset hvilken side af bordet, du sidder pa.
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Skal selskabet

Barsnotering af et selskab indebeerer et intenst og kompliceret
forlgb, der byder pa mange beslutninger og udfordringer. Vi ser
naermere pa processen og nogle af de overvejelser og krav, der

folger med en bgrsnotering.

En bgrsnotering betyder helt basalt, at en virksomheds kapital-
andele bliver registreret og gjort omseettelige pa en brs. En af
de forste opgaver for et selskab, der gnsker at blive bersnoteret,
er at beslutte, hvor det vil sgge om at blive noteret. Skal det veere
iDanmark eller udlandet? Og skal det veere pa et hovedmarked
eller en veekstbgrs? Og hvilken bers skal det specifikt veere pa?

For de mindre virksomheder har Nasdags veekstbgrs Nasdaq
First North Growth Market (First North) siden 2006 spillet en
vigtig rolle ved at tilbyde en markedsplads, der er underlagt
feerre krav og regler. Hvis et selskab vil bgrsintroduceres gennem
First North, kan det blandt andet ngjes med at udarbejde en
virksomhedsbeskrivelse frem for et egentligt prospekt.

NYE ELLER BESTAENDE AKTIER?

Et andet spergsmal i den indledende fase gér pa, om virksom-
heden skal notere bestaende aktier eller udstede nye aktier. Eller
om det skal veere en kombination. Er malet med bersnotering-
en at skaffe kapital til selskabet, skal der udstedes nye aktier.
Bestaende aktier er allerede udstedt og ejes typisk af foundere
og tredjemand, der forud for bersnoteringen har investeret i
selskabet. Borsnoteringen vil ofte for eksisterende aktionzerer

indebzere, at de forpligter sig til ikke i en periode (oftest 1 ar fra
bersnoteringen) at szelge deres aktier eller en vaesentlig del heraf.
En sddan begrensning kaldes en "Lock-up”.

HVILKE RADGIVERE KRAVER PROCESSEN?

Beslutningen om at bgrsnotere en virksomhed saetter gangiet
langt og kraevende forleb, der involverer en raekke institutioner
og eksterne radgivere. De fleste virksomheder samarbejder i
denne proces med en finansiel radgiver, en juridisk radgiver og
selskabets egen eller en seerlig revisor, der er hyret til opgaven.
Sker bgrsintroduktionen pa First North, er det et krav, at
selskabet ogsa skal gare brug af en certified adviser.

Den finansielle radgiver leder typisk processen omkring
bersnoteringen og hjelper virksomheden med at treeffe beslut-
ninger om f.eks. kapitalstruktur, volumen og udbudspris. Det
er ogséd den finansielle radgiver, der handterer arbejdet med
prospektet og radgiver ledelsen om allokering og prisseetning af
aktierne.

fortsettes pd naste side —



Den juridiske radgiver hjelper med at sikre, at selskabets
juridiske forhold er compliant gennem dens egen due diligence,
gennemgang af udvalgte dele af prospektet og gennemfgrelse af
den selskabsretlige del af barsnoteringen.

Revisorens arbejde er typisk koncentreret om erkleringer og
andre dokumenter om selskabets finansielle forhold.

Bliver selskabet noteret pd First North, er det desuden et krav, at
det samarbejder med en certified adviser, der skal sikre, at ogsa
de mindre virksomheder opfylder adgangskravene og de for-
pligtelser, der folger med en bersintroduktion pa First North.

INGEN KRAV OM PROSPEKT | MINDRE UDBUD

En af de helt store opgaver i forbindelse med en bgrsnotering

er udarbejdelse af virksomhedens prospekt. Prospektet er et
juridisk bindende dokument med informationer om selskabet,
sa investorer kan danne sig et indtryk af dets aktiver og passiver,
finansielle stilling, forventede udvikling og fremtidsudsigter.
Finanstilsynet og den pageeldende bars skal godkende
prospektet, for virksomheden kan ga videre med processen.

I Danmark har vi gjort reglerne omkring prospekter lidt nem-
mere for mindre virksomheder, da de kun har pligt til at udar-

bejde et prospekt, hvis aktieudbuddet er pa over 8 millioner euro.

Men selvom det ikke er et krav, veelger mange alligevel at folge
forskrifterne i EU's prospektforordning, fordi det sender et sig-
nal om serigsiteten i deres tilgang til bersintroduktionen.

HVERDAGEN SOM B@RSNOTERET SELSKAB

Det forhold, at et selskab er blevet bgrsnoteret, eendrer ikke ved
dets grundleeggende formal - nemlig at skabe veerdi, i seer-
deleshed for dets ejere.

Men ndr et selskab bliver bgrsnoteret, &ndrer det en reekke for-
hold omkring virksomhedens ledelse og drift - iseer med hensyn
til handtering af information, viden, aktiehandel og insidere. Et
borsnoteret selskab har pligt til at informere markedet forst og i
tilstreekkeligt omfang om alle beslutninger og forhold, der kan fa
betydning for kursen. Det kraever disciplin i alle dele af virksom-
heden og en organisation, der skal levere pa de mange krav og
regler.

Specialister inden for bgrsnotering

Hos Lund Elmer Sandager har partnerne Ulrik Bayer og Nicolai
Flge Jorgensen mange ars erfaring med at hjeelpe selskaber med
at vurdere grundlaget for en bgrsnotering og gennemforelsen

afen sadan. Har I spgrgsmal i den forbindelse eller overvejer
jeres virksomhed en bgrsnotering, sa tag endelig fat i Ulrik eller
Nicolai.



Nicolai Flge Jorgensen
Partner, advokat



Virksomheders
lanebehov kan vaere en
attraktiv mulighed for
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Det er blevet sveerere for ejendomsudviklere, startups og vaekst-
virksomheder at lane penge i banken. Derfor finder de i stigende
grad sammen med investeringsfonde 1 finansielle samarbejder,
der kan skabe veerdi for begge parter. Fa et indblik i processen og
de typiske udfordringer, som vi kender fra vores radgivning af
bade investeringsfonde og virksomheder.

Siden finanskrisen er kapitalkravet til danske banker blevet
strengere. Flere virksomheder oplever derfor, at det er dyrere og
vanskeligere at fa deekket deres behov for lanekapital gennem
bankerne. Det gaelder ikke mindst for ejendomsudviklere, start-
ups og en raekke vaekstvirksomheder.

INVESTERINGSFONDE OG VIRKSOMHEDER | FINANSIELT
PARL®B

Derfor er virksomheder med kapitalbehov og en raekke investe-
ringsfonde begyndt at finde hinanden i finansielle samarbejder.
Her bliver selskaberne tilbudt finansiering af investeringsfond-
ene, der til gengeeld forventer at opnd et fornuftigt afkast til deres
investorer.

Processen starter typisk med, at investeringsfonden laver en
indledende undersggelse af selskabet og dets aktiviteter, sa de
kan vurdere investeringscasen. Er investeringen interessant, og
er selskabet interesseret i de tilbudte vilkar, gar de videre med at
aftale det strukturelle setup og udarbejde aftaledokumenterne.

LANTAGERS @NSKE OM VIDE RAMMER OG INVESTORS
BEHOV FOR SIKKERHED

Hos Lund Elmer Sandager hjeelper vi flere investeringsfonde og
radgiver om de juridiske og kommercielle forhold ved investe-
ringerne. Vores radgivning tager udgangspunkt i deres behov,
strategi og gnsker og skaber en god balance i aftalen for begge
parter.

Pa den ene side har lantageren behov for, at virksomheden
bevarer sin frihed til at handle og @ndre strategi. Omvendt skal
fondens investering sikres bedst muligt. Her har vi fordel af; at vi
bade hjelper lantagere og investeringsfonde, og vores kendskab
til begge sider af bordet gor det nemmere at give en balanceret
radgivning, som alle parter er tilfredse med. Det gger chancen
for et godt samarbejde mellem parterne, der far en stgrre inter-
esse 1at finde gode lgsninger pa eventuelle udfordringer eller
behov, der opstar senere.

FINANSIERINGENS STRUKTUR, VILKAR OG SIKKERHEDER
Vibliver typisk kontaktet af investeringsfondene, nar den
indledende gennemgang af en investeringscase er afsluttet.
Herfra radgiver vi dem om de overordnede rammer for, hvordan
finansieringen kan struktureres, om der skal veere seervilkar for
lanet, og hvilke sikkerheder vi kan og ber tage. Nar strukturen er
pa plads, udarbejder vi et udkast til et term sheet og forhandler
vilkarene pa plads mellem parterne. P baggrund heraflaver vi
de endelige dokumenter i et taet samarbejde med investerings-
fonden.

L@BENDE RADGIVNING HOLDER PLANEN PA SPORET
Selvom parterne forsgger at tage hgjde for alle aspekter, nar
aftalerne indgas, kan der efterfolgende opsta udfordringer. Det
kan veere, projektet ikke udvikler sig som planlagt, eller at virk-
somheden ikke opnar de forventede tilladelser.

I den forbindelse hjeelper vi bade pa det strategiske og juridiske
plan og er ofte dybt involveret i at udvikle en fremgangsmade,
der kan lgse problemerne og eventuelt @endre i de aftalte vilkar
for finansiering og sikkerhed. Her kan en lgsning f.eks. vere, at
investeringsfonden hjelper lantager med radgivning i forhold til
den konkrete udfordring og mulige tilpasninger af projektet.

SIDSTE UDVEJ FOR INVESTERINGSFONDEN

Star det rigtig skidt til, kan investeringsfonden veelge at opsige
laneaftalen og traede til sine sikkerheder for at begreense sit tab.
Vihar ogsa set eksempler p4, at investeringsfonden helt over-
tager lantagerselskabet for at fa det pa ret kel. Lgsningerne kan
veere mange, og et samlet overblik over de juridiske og kommer-
cielle forhold gor det nemmere at veelge den rette vej.

ALLE N@DVENDIGE KOMPETENCER | HUSET

Sager som disse handler som udgangspunkt om selskabsret og
finansieringsret, og det er seerligt vores advokater inden for disse
to specialer, der radgiver investeringsfonde og lantagere. Opstar
der spgrgsmal inden for andre retsomrader, har vi de ngdvendige
ekspertiser i huset, sd vi hurtigt kan fa afdeekket disse problem-
stillinger og finde de bedste lgsninger sammen.



Klientprofil: Stenocare
— en dansk komet
inden for medicinsk

cannabis

Ind§igt har besggt barsnoterede Stenocare, der har tordnet frem-
ad, siden medicinsk cannabis blev legaliseret 1 Danmark 1 2017.
Direktgr Thomas Schnegelsberg forteeller her om kaplgbet om at
blive markedsledende i Europa inden for medicinsk cannabis - pa
et marked, der ikke fandtes for fa ar siden.

Da medicinsk cannabis i sommeren 2017 blev legaliseret i
Danmark som en forsggsordning, tog de tre stiftere af Stenocare,
direkter Thomas Schnegelsberg, Seren Kjeer og Rolf Steno, en
beslutning: De ville opbygge en forretning, der blev markeds-
ledende inden for medicinsk cannabis.

Foran dem 1a nu en keempe opgave i bade at udvikle et produkt og
etablere et helt nyt marked: "Der var ingen i Danmark, der vidste
noget om omradet - cannabis havde jo veeret ulovligt ind til da,”
forteeller Thomas. Derfor vendte trioen fokus veek fra Danmark
og fik hurtigt etableret gode kontakter i Canada, der dengang var
forende pa omradet for medicinsk cannabis.

GODKENDT PA REKORDTID

Efter et ophold hos de nye samarbejdspartnere i Canada, hvor
Stenocare fik adgang til afgerende knowhow, vendte de hjem til
Danmark: ”Vores ambition var at blive de fgrste med et produkt
pa det danske marked,” siger Thomas. Allerede i december
2017 fik de tilladelse til at dyrke medicinsk cannabis. Den nzeste
udfordring var sa at fa et produkt godkendt i Danmark.

"Det er en utrolig omfattende proces at f& godkendt receptpligtig
medicin, der normalt tager 5-10 ar og koster en masse penge.
Men fordi medicinsk cannabis var legaliseret som en forsggs-

ordning, var reglerne mere lempelige. Efter bare syv maneder fik
vi et produkt fra vores canadiske samarbejdspartner godkendt,
og i sommeren 2018 kunne vi lancere tre receptpligtige cannabis-
olieprodukter pa det danske marked.”

AFBRUDT AF ET CANADISK BUMP PA VEJEN

Cannabisolien tog Danmark med storm, og inden leenge havde
Stenocare en markedsandel pa 85 procent. Alt tegnede lyst, men
pludselig opstod en udfordring: Den canadiske producent fik

en anmerkning fra den canadiske leegemiddelstyrelse for at
overtraede nogle regler. Den danske leegemiddelstyrelse slog dog
hurtigt fast, at produkterne ikke udgjorde nogen fare for patien-
terne. Stenocare ville dog ikke tage nogen chancer og besluttede
straks at afbryde samarbejdet. "Her kom vores juridiske inves-
teringer os virkelig til gode, og vi kom ud af aftalen pa bedste
vis. Selvom det store canadiske selskab stillede med en heer af
advokater,” smiler Thomas.

H@JTEKNOLOGISK PRODUKTION | RANDERS

Stenocare har i dag fundet nye samarbejdspartnere og importe-
rer feerdigproducerede produkter fra Canada. Samtidig er de
godt gang i med at opbygge dyrkningen af cannabisplanter

og satser pa at fa godkendt deres eget produkt af leegemiddel-
styrelsen inden for det naeste ar.
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”Gennem de seneste fire ar har vi udviklet og investeret i vores
eget produktionsanleeg i Randers. Alt er fuldautomatisk og
minder pd mange mader om et laboratorie. Vi bruger den nyeste
og mest avancerede teknologi, for der skal vaere 100 procent styr
pa processerne og kvaliteten, ndr man producerer receptpligtig
medicin,” forteller Thomas.

H®@JE STANDARDER | DANSK MEDICINALINDUSTRI

Den danske medicinalbranche har en stor stjerne rundt omkring
iverden med flagskibe som f.eks. Novo Nordisk og Lundbeck.
“Danmark er verdenskendte for at producere medicin af meget
hgj standard. Samtidig har vi en meget dygtig leegemiddel-
styrelse, sa vi er vant til at vaere meget grundige i vores arbejde.
Nar vi kommer ind i nye lande, som fx Sverige og England, hvor
viallerede har faet tilladelse til at seelge medicinsk cannabis, sa
sidder de og nikker anerkendende, fordi vi har styr pa alle detal-
jer. Vier meget stolte af at veere en del af denne medicinalelite”,
siger Thomas.

COCA COLA, NIKE OG STENOCARE?

Nar trioen kigger i krystalkuglen, er malet at veere forende
leverander i omkring tilande i Europa inden for de naeste fem ar:
“Drgmmen er at skabe et brand som Nike og Coca Cola, som alle
ved er forgeengere inden for deres felt. Det skal det veere sadan,
at ndr man hgrer ’Stenocare’, s ved man, at det er medicinsk
cannabis. Ikke cannabis til fest og ballade, men receptpligtig,
medicinsk cannabis af hgjeste kvalitet. Det er det, folk skal
teenke, nér de hgrer navnet Stenocare.”

Direktor i Stenocare Thomas Schnegelsberg

STENOCARE & LUND ELMER SANDAGER

Stenocares kontaktperson i Lund Elmer Sandager er partner
Ulrik Bayer, der hjzlper virksomheden med selskabsret, kontrak-
ter, varemerkeret og tvister. Ulrik og hans team hjalp ogsa
Stenocare med bgrsnoteringen: ”Vi har haft rigtig stor veerdi af
samarbejdet i virksomhedens forskellige faser - fx med at finde
denrigtige selskabsstruktur, navigere i det kontraktuelle, undga
overforsikring og udarbejde kontrakter med leverandgrer,”
forteeller Thomas. "Vifaet uvurderlig hjeelp af Ulrik, som vi stoler
meget pa, og som vi har en virkelig god kemi og fortrolighed
med.”

KORT OM MEDICINSK CANNABIS

— Blevlovligti Danmark den 1/12018 i en prgveperiode
pa fire ar, og er siden forleenget yderligere fire ar.
Dansk produktion er gjort permanent lovligt

— Kan ikke helbrede sygdomme, men kan blandt andet
lindre smerter, sé patienter far gget livskvalitet

— Kreaever enrecept fra en leege, for at patienter kan kebe
det

— Bliver produceret i mange forskellige former, fx olier,
tabletter og terrede blomster
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Er I opmarksomme
pa de vigtige
andringer af

Den 1. januar 2022 tradte en reekke eendringer af markedsfarings-
loven i kraft. Det betyder blandt andet stgrre bader og strengere
regler for brug af influencere og markedsforing rettet mod bagrn
og unge. Samtidig far Forbrugerombudsmanden nye befgjelser.
Fa et overblik over de vigtigste eendringer i den opdaterede

markedsfaringslov.

Vihar faet opdateret markedsferingsloven, fordi vi nu imple-
menterer de endringer, der kom med EU-direktivet om urimelig
handelspraksis. Det giver os blandt andet en ny bademodel, der
kan give veesentlig storre bader til virksomheder, der overtraeder
reglerne. De fleste af eendringerne tradte i kraft den 1. januar
2022, mens enkelte har virkning fra den 28. maj 2022.

B@DER PA OP TIL 4 % AF DEN ARLIGE OMSATNING
Efter den nye bedemodel kan bgder for at overtreede markeds-
foringsloven udggre op til 4 procent af virksomhedens arlige

omsaetning i de bergrte lande. Er oplysninger om virksomhedens
omsetning ikke tilgeengelige, kan bgden blive pa op til 4 mio.
euro. Det svarer nogenlunde til det niveau, vi kender fra over-
treedelser af databeskyttelseslovgivningen (GDPR).

DEN NYE, SKALEREDE B@DEMODEL

De nye regler leegger op til, at bgderne bliver skaleret efter virk-
somhedens omsztning og karakteren af overtreedelsen. Du kan
se de overordnede kategorier i bademodellen pa naeste side.



OMSATNINGS- O-5 5-10 10-20 20-50 50-100 100-200 200-500 OVER 500
KATEGORI MIO. KR. MIO. KR. MIO. KR. MIO. KR. MIO. KR. MIO. KR. MIO. KR. MIO. KR.
NEDSAT 25.000 25.000 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000 50.000
B@DENIVEAU - = = = = = = =
40.000 KR. 40.000 KR. 80.000 KR. 200.000KR. 400.000KR. 500.000KR. 500.000KR. OPTIL
500.000 KR.
NORMALT 40.000 40.000 80.000 200.000 400.000 500.000 500.000 500.000 KR.
B@DENIVEAU - - - - - - - -
80.000 KR. 100.000 KR. 200.000KR. 500.000KR. 1.000.000 2.000.000 5.000.000 OPTIL1.
KR. KR. KR. PCT. AF DEN
ERHVERVS-
DRIVENDES
OMSATNING
FORH@IET 80.000 100.000 200.000 500.000 1.000.000 2.000.000 5.000.000 FRA1PCT.
B@DENIVEAU  OG OP OG opP OG opP OG OoP OG OoP OG OoP OG oP AF DEN
ERHVERVS-
DRIVENDES
OMSATNING

DYRERE AT SENDE SPAMMAILS

Bader for at overtraede det sakaldte spamforbud bliver forhgjet fra
10.000 kr. til 20.000 kr. Minimumsbgden for at sende 100 mails
uden samtykke stiger fra10.000 kr. til 50.000 kr. For spammails
udover de forste 100 mails bliver baden forhgjet med yderligere
200 kr. pr. mail.

I de fleste tilfeelde vil den nye bademodel give vaesentlig hgjere
bgder i forhold til det niveau, vi tidligere har haft.

ANTAL UANMODEDE TELEFONISKE HENVENDELSER

1-10 PERSONER

FRA 11 PERSONER OG OP TIL OG MED 50 PERSONER

MERE END 50 PERSONER

OP TIL 10.000 KR. | BODE PR. UANMODET OPKALD

Det samme ser vi for uanmodede telefoniske henvendelser. Her
bliver badetaksten ogsa haevet betragteligt sammenlignet med
Forbrugerombudsmandens tidligere praksis. Skemaet nedenfor
viser de nye vejledende bgdetakster for uanmodede telefoniske
henvendelser.

B@DETAKST

10.000 KR. PR. PERSON, DER ER RETTET UANMODET TELEFONISK
HENVENDELSE TIL.

8.500 KR. PR. PERSON, DER ER RETTET UANMODET TELEFONISK
HENVENDELSE TIL FRA OPKALD NR.11.

7.000 KR. PR. PERSON, DER ER RETTET UANMODET TELEFONISK
HENVENDELSE TIL FRA OPKALD NR. 51.

VED HVERT EFTERF@LGENDE TILFALDE FORH®@JES B@DETAKSTERNE | SKEMAET MED 20 PCT.
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NYE MULIGHEDER FOR FORBRUGEROMBUDSMANDEN

En anden endring betyder, at Forbrugerombudsmanden nu kan
udstede administrative badeforeleeg i stedet for at politianmelde
en virksomhed, der overtraeder reglerne. Virksomheden kan
herefter veelge at erkleere sig skyldig og acceptere bgden for at
afslutte sagen, uden at politi, anklagemyndighed og domstole
bliver involveret.

Forbrugerombudsmanden kan udstede administrative beder i

disse sager:

— Uberettiget brug af et meerke eller logo, der signalerer, at
forbrugerne har gget beskyttelse.

!

Overtraedelse af spamreglerne.
Uanmodede telefoniske henvendelser.

!

!

Markedsfering af arrangementer eller begivenheder mal-
rettet bgrn og unge under 18 ar, hvor der er omtale, billeder
eller henvisning til alkohol eller rusmidler.

BEDRE BESKYTTELSE AF BORN OG UNGE OG FORBUD
MOD BRUG AF BORNEINFLUENCERE

De tidligere regler om markedsforing rettet mod bgrn og unge
under 18 ar omfatter nu ogsa andre produkter end rusmidler. Det
kan f.eks. veere sundhedsskadelige produkter, kosmetiske indgreb
eller lignende.

Markedsfering rettet mod bgrn og unge under 18 &r ma fremover
ikke udgves pa profiler pa sociale medier, der tilhgrer bgrn og
unge under 15 ar. Det betyder i praksis et forbud mod brug af
influencere under 15 ar. Overtreedelse af disse regler bliver straffet
ud fra den nye bademodel.

KRAV OM ST@RRE GENNEMSIGTIGHED VED ONLINE-
HANDEL

Vihar ogsa faet skeerpet kravene til gennemsigtighed ved online-
handel pé disse omrader:

— Rangordning af produkter ved onlinesggninger.

— Brugeranmeldelser af produkter.

—  Oplysningspligt for udbydere af onlinemarkedspladser.

Fremover skal virksomheder, som giver brugerne mulighed for at
soge efter produkter med f.eks. nggleord, oplyse om de vigtigste
parametre for rangordningen af produkterne i resultatet. Virk-
somhederne skal ogsa tydeligt oplyse om enhver form for betalt
reklame eller betaling modtaget specifikt for at give en bedre
placering i sggeresultaterne.

Virksomheder, som giver adgang til brugeranmeldelser, skal
desuden oplyse, hvordan de sikrer, at anmeldelserne stammer fra
bekrzaeftede kunder, som reelt har brugt eller kebt produkterne.

Disse @ndringer tradte i kraft den 28. maj 2022, og overtraedelser
kan udlgse bader efter den nye bedemodel.

VORES ANBEFALINGER

Zndringerne af markedsferingsloven medferer skeerpelser pa
en raekke centrale omrader - og udsigt til veesentlig hgjere bader.
Det far blandt andet store konsekvenser for virksomheders
online markedsforing, online markedspladser, telemarketing og
markedsforing over for bern og unge.

Hvis din virksomhed benytter sig af markedsfering inden for
disse omrader, ber I snarest muligt gennemga jeres markeds-
foringsprocesser og -aktiviteter for at sikre, at de efterlever de nye
regler.



Vanvidskarsel -

Morten Schwartz Nielsen
Partner, advokat (H)

Siden marts 2021 har vi 1 Danmark haft nye, strengere regler for
vanvidskersel. Det betyder blandt andet, at et kgretg) kan kon-
fiskeres - ogsa hvis det er lant ud. Vi ser neermere pa de nye regler
og gor status over, hvordan de er blevet handhevet i det farste ar.
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Efter en reekke tragiske tilfaelde, hvor hensynslgse trafikanter
var involveret i alvorlige uheld, besluttede Folketinget i 2020 at
skride ind over for vanvidskersel. De nye regler tradte i kraft den
31. marts 2021 og har nu veeret geeldende i lidt mere end et 4r.

HVORNAR SKAL K@RET@JET KONFISKERES?

En stor konsekvens ved de nye regler er, at et koretgj som
udgangspunkt skal konfiskeres, hvis en person har kert vanvids-
korsel. Ogsd selvom det ikke er ejeren, der sidder bag rettet.

Loven giver dog myndighederne mulighed for at undlade at
konfiskere kgretgjet, hvis de vurderer, at det er uforholdsmeessigt
indgribende for ejeren at gore det. Det drejer sig typisk om tilfeel-
de, hvor ejeren hverken kunne vide, at keretgjet ville blive brugt
til vanvidskersel eller kunne sgrge for at sikre sig gkonomisk, da
de overdrog keretgjet til en anden.

Det klare udgangspunkt er, at keretgjer konfiskeres ved vanvids-
korsel. Bemarkningerne til loven leegger op til, at muligheden
for at undlade konfiskation er en snaever undtagelse. Er kore-
tejet udlant, ma ejeren selv prove at fa sit tab deekket gennem et
erstatningskrav over for foreren af koretgjet.

HVAD ER STATUS EFTER ET AR MED DE NYE REGLER?
Retspraksis gennem det seneste ar viser, at domstolene ilangt de
fleste tilfeelde hdndheever reglerne. Selv nér en ejer har indhentet
underskrevne tro- og loveerkleringer og kontrolleret straffe-
attester fra laneren af kogretgjet, har det ikke veeret tilstreekkeligt
til at undga konfiskering.

Isager som disse skal det altid undersgges, om ejeren har haft
kendskab til, at et keretgj ville blive brugt til vanvidskersel og
har benyttet alle muligheder for at belyse risikoen for det. Er
det tilfeeldet, vil domstolene efterfglgende se pa, om ejeren har
taget rimelige skridt til at sikre sig gkonomisk i tilfeelde af en
konfiskering.

EJEREN SKAL UNDERS@GE LANERENS @KONOMI

For at sikre sin gkonomiske stilling kraeves det, at ejeren i
tilstraekkelig og relevant grad har undersggt lanerens gkonomi
og ikke pa den baggrund med rimelighed kunne forudse, at et
erstatningskrav ville veere deekningslgst. Det fremgar af lov-
bemeerkningerne, at det f.eks. ikke er nok til at undga konfiska-
tion, at foreren er blevet erkleeret insolvent i fogedretten, eller at
foreren skal afdrage pa bilen over en arreekke.

Det er vores vurdering, som stgttes af retspraksis, at det er gan-
ske sveert at komme igennem med, at konfiskering ikke skal ske.

BLIVER EJENDOMSRETTEN KRANKET VED KONFISKERING?
Ejendomsretten er et seerlig juridisk aspekt ved reglerne, som
ejere af koretgjer skal veere opmeerksomme pa. Ifglge inter-
national lov er ejendomsretten ukraenkelig, medmindre det sker i
samfundets interesse, der er klar lovhjemmel, og det er propor-

tionelt med forseelsen. Det kan veere tvivlsomt, om den danske
lovgivning overholder dette, men skal reglerne aendres, kreever
det, at domstolene underkender dem.

AKTUELLE SAGER | HQJESTERET BLIVER AFG@RENDE

I gjeblikket behandler Hgjesteret en raekke sager om reglerne
for vanvidskersel. Deres vurdering af, om lovgivningen er i
overensstemmelse med international ret, bliver afggrende for,
om vi kommer til at se @ndringer. Kommer Hgjesteret frem til,
at konfiskation kan ske, som det er beskrevet i loven, vil reglerne
fortseette som i dag, og sd vil en @endring kraeve en sag ved Men-
neskerettighedsdomstolen.

ANBEFALINGER, HVIS DU LANER DIT K@RET@) UD:

— Tagaltid hgjde for reglerne om vanvidskersel, hvis duldner
dit keretgj ud. Eller hvis jeres medarbejdere bruger firma-
biler som fri bil eller anvender kgretgjer til at udfore deres
arbejde, fxiservicefag.

— Duskal sikre dig, at du som ejer eller leasingtager har gjort
alt for at afklare, om keretgjet ville blive brugt til vanvids-
korsel, og om foreren kan betale et erstatningskrav.

— Hvis dit keretgj bliver beslaglagt, ber du straks gere ind-
sigelse mod grundlaget. Det er vigtigt, at du har gjort det,
hvis reglerne senere bliver underkendt som veerende i strid

med international ret.

HVILKE OVERTRADELSER DAKKER
VANVIDSK@RSEL OVER?

Begrebet vanvidskersel daekker over en raekke over-
treedelser af straffeloven og faerdselsloven.

Overtradelser af straffeloven

— Uagtsomt manddrab under seerligt skeerpende
omstaendigheder.

— Uagtsom forvoldelse af betydelig skade pa nogens
legeme eller helbred under serligt skeerpende
omstaendigheder.

— Forseetlig forvoldelse af neerliggende fare for nogens
liv eller forlighed.

Overtradelser af faerdselsloven

—  Seerlig hensynslgs kersel.

— Hastighedsoverskridelse pa mere end 100 procent
ved korsel med over 100 km/t.

!

Korsel med en hastighed pa 200 km/t eller derover.

!

Spirituskersel med en promille over 2,00.



Partnerprofil:

Mgd Sebastian Rungby, der er Lund Elmer Sandagers nyeste partner
i ejerkredsen. Han oplever, at de steerkeste lgsninger opstar, nar man
har et godt kendskab til sine klienter og siger tingene, som de er.
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HVAD ER DU SPECIALISERET I?

Jeg harimere end 10 ar arbejdet med M&A i bred forstand og
radgiver om private equity og venturekapital. Derudover rad-
giver jeg om selskabsret om alt fra selskabsstrukturer, omstruk-
tureringer og ejeraftaler til fusioner og spaltninger. Udover M&A
og selskabsret, som fylder langt sterstedelen af min tid, radgiver
jeg lobende mine klienter om erhvervsretlige forhold.

HVEM ER DINE KLIENTER?

I forhold til M&A radgiver vi bade pa kgber og salgers side.

Min klientportefglje omfatter bade danske og udenlandske
private equity-fonde og venturekapital-fonde, som jeg hjeelper
med deres transaktioner og investeringer. Og sa repraesenterer
jeg ejerledere, som skal szelge deres virksomheder samt unge
virksomheder, som skal hjeelpes igennem fundingprocesser fra
venturekapital-fonde, seed-fonde, business angels eller lignende.

Min klientportefolje speender derudover bredt og indeholder alt
fra speede startups til sterre, etablerede virksomheder, som jeg
har teette og lange forhold til, og som jeg agerer point of contact
for pa deres lgbende behov for juridisk bistand.

HAR DU EN TRANSAKTION, DU VIL FREMHAVE?

Alle transaktioner har sit eget seerpraeg og er sjove pa hver sin
made. Jeg har blandt andet gang i et par sjove pt., men dem
holder vi fortroligt lidt endnu. Den senest offentliggjorte, jeg
havde lead p4, var salget af FCA Denmark A/S, som vi hjalp FCA
Italy S.p.A. med at seelge til K.W. Bruun Import A/S. Den havde
mange gode elementer. Der var et cross boarder-element, der var
et teet samarbejde med klientens M&A-team i Torino, en konkur-
rencegodkendelse og generelt mange komponenter, der skulle
ga opien hgjere enhed. Det var en sjov og heldigvis vellykket
transaktion.

Sebastian Rungby

HVAD LAGGER DU VAGT PA | DIN RADGIVNING?

Min rddgivning skal veere i gjenhgjde og operationel. Det er
efterhanden et par slidte udtryk, men jeg siger tingene, som de er
ietuhgijtideligt og forstaeligt sprog. Det, kan jeg merke, passer
godt til mine klienter. Og sa skal radgivningen veere operationel,
sa mine klienter ikke er i tvivl om, hvor de stér rent juridisk,
hvilke muligheder de har, og hvilke konsekvenser, der folger med
mulighederne. Pa den made kan vi tale os frem til, hvad de skal
gore.

HVAD DRIVER DIG?

Noget af det, jeg synes er spandende, er at f en ny transaktion
eller investering ind. Hele processen med at fa overblik over
casen, afstemme forventninger og gnsker med klienten, og serge
for at seette det rigtige team til at komme i mal, giver en seerlig
energi. Derudover kommer man i transaktionsprocesser ofte taet
pa klienten. At ga fra nogle gange aldrig at have mgdt en person
til at tale sammen nsermest dagligt i en periode over flere maned-
er er meget intenst, men meget givende. Vi er jo sa heldige at
arbejde med mennesker omkring ting, som ofte er meget vigtige
for dem, sa det er passionerede individer, vi beskeeftiger os med.
Det er motiverende og et privilegium.

HVILKE JURIDISKE TRENDS ER INTERESSANTE LIGE NU?
Vier som branche, herunder ikke mindst hvis man beskeaeftiger
sig med f.eks. M&A og selskabsret, under et vis pres fra flere sid-
er. Viudfordres af andre radgivningshuse end advokathuse, lige-
som vi udfordres af legaltech. Det er en udfordring, vi skal tage
med ro i maven, men vi skal veere gode til at forny os og serge for,
at vores radgivning bliver ved med at veere relevant og i top.

HVAD LAVER DU | DIN FRITID?

Jeg har en keereste og to sma bgrn, som jeg heldigvis bruger en
del tid med. Sa spiller jeg lidt fodbold og tager pa en cykeltur en
gang imellem, selvom det ikke er sd ofte, som man kunne gnske.
Pa livsnydersiden nyder jeg at rejse, ga ud at spise og fa et godt
glas vin.

Partner og advokat i Lund Elmer Sandager

Partner i Lund Elmer Sandager pr. 1. januar 2022

Radgiver blandt andet om kgb og salg af virksomheder, private equity og venturekapital

Medlem af en raekke bestyrelser og advisory boards
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